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riographique, au meilleur sens du terme. Chemin faisant, 1’auteur apporte de
contributions trés neuves sur des sujets jusqu’alors négligés, par exemple st
I’empreinte de 1’église ou sur les rapports complexes entre autorités provii
ciales et représentants du roi.

Ce travail d’une ampleur considérable est comparable & une thése d
“I’ancien régime”. La documentation est pratiquement exhaustive, et le
interprétations sont le fruit de nombreux recoupements. On compte, dans ]
bibliographie, 1739 titres différents, remarquablement classés et munis d’u
index des auteurs ; cela forme un outil de travail trés utile. Cette remarquab]
thése suggeére des travaux prometteurs, et I’auteur a toutes les capacités pou
en assurer la direction. Le jury a vivement souhaité que cette thése, éviden
ment condensée, devienne un ouvrage accessible au grand public.

Un prix de I’Académie est attribué a Christel Diloy, sur le rapport d
Professeur Germain Sicard.

La lauréate vient de soutenir, devant I’ Université de Toulouse 1, une thés
de doctorat en droit sur “Le contrat d’agence commerciale en droit interna
tional de la distribution” (deux volumes, 457 pages).

Qu’est-ce qu’un agent commercial ? L’ auteur répond, dans son introduc
tion, qu’il constitue la cheville ouvriére du commerce international, assuran
la jonction entre le producteur et le consommateur acheteur. L’ agent commer
cial agit pour son propre compte, mais aussi pour le compte d’une entrepris
qu’il représente. Il est comme “I’homme-pivot”, qui apporte a 1’exportateu
son savoir-faire, sa connaissance du marché étranger, qui permet d’accéder
une clientéle. L’agent commercial est devenu, de nos jours, un intermédiair
pratiquement indispensable, du fait de la mondialisation progressive de
€changes, et du développement des productions qui cherchent des débouchés

La condition juridique de 1’agent commercial est complexe, du fait di
I’ambivalence de la fonction : le contrat d’agence constitue essentiellemen
un contrat d’entreprise, I’agent étant chargé de la prospection et de la négo
ciation, mais il peut aussi étre chargé de négocier au nom de son “principal”
dans le cadre d’un contrat de représentation.

Selon que I’on privilégie I’un ou I’autre de ces éléments du contra
d’agence, on aura deux conceptions différentes, 1’une qui prévaut dans le
pays de tradition “civile” continentale, qui distingue 1’agent et le principal
I’autre qui les identifie, dans les pays anglo-saxons.

Avec élégance et clarté, Christel Diloy est parvenue a ordonner, d¢
mani€re nette, une matiére juridique particuliérement complexe. En particu-
lier dans la seconde partie de son mémoire (le mécanisme de régulation det
difficultés contentieuses de contrat d’agence commerciale), elle invite a har-
moniser les régles de droit et & établir des régles de conflits de lois et de juri-
diction appropriées, ce qui est a la fois difficile et indispensable, du fait que
ce contrat d’agence fonctionne au milieu de rapports internationaux.



